
LE MONTPELLIER HERAULT RUGBY RECRUTE 
CDI – DIRECTEUR / DIRECTRICE COMMERCIAL(E)  

À propos du Montpellier Hérault Rugby  
Né de la fusion du Stade Montpelliérain et de la section rugby du Montpellier Paillade Sport Club, le Montpellier Hérault Rugby a vu le jour 
en 1986. Il est, de fait, le club le plus jeune du Top 14. Présidé par Mohed Altrad depuis 2011, le MHR évolue en Top 14 et en Champions 
Cup, deux compétitions dans lesquelles il souhaite jouer les premiers rôles. Vice-champion de France en 2011 puis en 2018, vainqueur de la 
Challenge Cup en 2016 puis en 2021, le club aujourd’hui entraîné par Philippe Saint-André a été sacré champion de France pour la première 
fois le 24 juin 2022. Club jeune et ambitieux, ses mantras, inscrits sur son maillot, « Honore ton maillot », « Vise l’exceptionnel », « Va jusqu’au 
bout » prônent la fierté d’appartenir à un collectif, au territoire d’Occitanie et à la France à travers ses internationaux toujours plus nombreux. 

 

Le directeur ou la directrice commercial(e) (H/F) a pour mission de définir, animer et superviser 

la stratégie commerciale mise en œuvre au sein du club en vue d’accroître les ventes, le chiffre 

d’affaires et la marge commerciale.  

CONTRAT 

Lieu 
GGL Stadium, Montpellier (34), FR 

Prise de fonction 
1er juillet 2023  

 
            Durée indéterminée 
 

COMPÉTENCES REQUISES 

• Maîtrise de gestion budgétaire 

• Elaboration et maîtrise d’un plan d’action 
commercial 

• Connaissances des cibles et des réseaux de 
distribution 

• La connaissance du monde sportif est un 
prérequis 

• La connaissance du rugby et de l’organisation 
du club est un plus 

PROFIL 

• Organisé(e), rigoureux(se) et autonome, vous 
saurez mener à bien les missions qui vous 
seront confiées 

• Vous devrez faire preuve d’esprit d’équipe et 
d’initiative 

• Vous avez le sens du contact et de la 
négociation 

 

•  

MISSIONS 

 
• Elaboration du bilan provisionnel 

• Vente du sponsoring, des hospitalités, de 

la billetterie B2B, de l’événementiel 

• Suivi et animation de l’ensemble des 

ventes de l’ensemble du réseau 

• Suivi et analyse des performances 

commerciales 

• Accroître la visibilité de l’entreprise et 

promouvoir son image avec le service 

communication et la Direction Générale 

• Définir le positionnement de l’entreprise, 

identifier les évolutions du marché et 

détecter les opportunités de croissance 

• Garantir la satisfaction et la fidélisation 

des clients actuels et futurs en améliorant 

et développant l’offre commerciale 

proposée 

• Organisation et gestion des opérations 

relations publiques 

• Organisation de la relation client 

• Relations avec le service comptable 

• Représentation commerciale aux matchs 

et hors matches 

• Renouvellement et pérennisation des 

grands comptes 

• Organisation et participation à des salons 

• Animer, motiver et fédérer les équipes 

autour d’une stratégie commerciale 

• Gérer les litiges commerciaux avec les 

clients, fournisseurs ou distributeurs. 

 

POSTULER 

ou envoyez votre candidature à emploi-commercial@montpellier-rugby.com 

mailto:emploi-commercial@montpellier-rugby.com?subject=Candidature%20-%20Directeur%20Commercial
mailto:achessa@montpellier-rugby.com?subject=Candidature%20stage%20assistant.e%20juridique

